B2fiess Mazumtirdznieciba

Partikas cenu
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saredz defektus

lecere Latvija radit digitalo partikas pre¢u mazumtirdzniecibas cenu salidzinasanas
riku atdirusies pret vietéjo razotaju skepsi un bazam par izvirzita merka - zemaka
piecenojuma - nesasniegsanu, bet ar papildu tériniem valsts parvaldeé attieciga rika

izstradé un uzturésana

Teksts Maris Kirsons
Foto Ritvars Skuja/Dienas Bizness

as, ka pircéji Latvija lab-

prat izvelas paSmajas

raZotus produktus, ka

arT audzetus auglus un

darzenus, priecgé, tomeér

iedzivotaju, jo T1paSi ar
zemakiem ienakumiem, pirktsp&ju nega-
tivi ietekméjusi pédéjo gadu nepieredzéati
augsta inflacija, ka rezultata prieksroka
bieZi vien tiek dota arvalstu konkuren-
tu — importétajiem — produktiem, un, lai
arl ir apsveicami, ka visaugstakaja limeni
tiek mekléti risinajumi, ka padarit Latvija
audzetos un raZotos produktus pieejama-
kus, tomér varbut labi domatais digitalais
partikas preu mazumtirdzniecibas cenu
salidzinasanas riks So jautajumu nespés
atrisinat, skaidro Latvijas Lauksaimnieci-
bas kooperativu asociacijas generaldirek-
tors Rolands Feldmanis. Vins norada, ka
lauksaimnieki un vietgjie partikas raZotaji
zina, par kadu cenu tie savus izstradaju-
mus pardod mazumtirgotajiem un kadas
ir attiecigu precu, produktu cenas veika-
los. “Pamata jautajums ir tirgotaju piece-
nojuma apmers, un kaut arl varbut sakot-
n&ji silda sirdi fakts, ka bieZi vien Latvijas
izcelsmes produktus var sekmigi realizet
ar salidzinosi augstu piecenojumu, toméar
zemaka importa produktu cena vairak
sekmé to pardoSanu,” uzsver R. Feldma-
nis. Vin$ atzist, ka Latvijas partikas reali-
zaciju var panakt, tikai rodot risinajumus,
ka samazinat So piecenojuma limeni.

Importa prieksrocibas

“Tirgotaji, protams, Latvijas raZotajus
spieZ konkurét ar arvalstu raZotajiem un
audzetajiem, tacu biznesa nosacljumi ne
vienmer ir Latvijas raZotaju puse,” uzsver
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R. Feldmanis. Vins atzist, ka mazumtir-
gotaji, no arzemeém importgjot produktus,
par tiem veic samaksu, savukart, perkot
no vietéjiem raZotajiem un lauksaimnie-
kiem, nakas maksat preces cenu + PVN.
“Taka importétajiem ar valsti janorékinas
noteikta laika, tad batiba tiek iegiits laiks,
kura 8T PVN masa paliek uzpémuma ri-
ciba un faktiski uzlabo vina maksatspéeju
(naudas plismu), tacu Sadu priekSrocibu
nav paSmaju produktu iepircgjiem, tade-
jadi ir radies So vietéjo raZotaju un audze-
taju ekonomiskas diskriminacijas pamats,
kuru tik vienkarsi noverst ar digitalo par-
tikas pre€u mazumtirdzniecibas cenu sa-
lidzinaSanas rku nav iesp&jams,” uzsver
R. Feldmanis. Vins norada, ka, pienemot
21% uz 15 dienam, tie kopuma ir vaira-
ki miljoni eiro. “Vai tos var uzskatit par
godigiem konkurences nosacijumiem?
Nebit ne! Vai $ada sistéma veicina inves-
téSanu Latvija, kapinot raZoSanas jaudas,
lai apmierinatu vietgja tirgus patérinu?
Nebat ne! “ ta R. Feldmanis. Vinaprat,
batu jasak tieSi ar Siem argji daudziem
nemanamiem, tacu batiskiem faktoriem —
nosacijumiem, kas netieSi ir izdevigaki
arvalstu raZotaju produktu realizacijai.
“Latvija objektivi ir mazaks raZoSanas
potencials neka, pieméram, Polija vai
Ukraina, kas ir regiona agraras lielvalstis,
un logiski, ka miisu raZotdju izmaksas
ir augstakas un to realizacijas cenam arl
péc logikas batu jabht augstakam, bet
ne jau ar tadu starpibu, kadu var redzet
starp Latvijas un importéto viena veida
produktu,” uz jautajumu, vai konkurent-
valstls nav augstaka darba efektivitate un
produktivitate, atbild R. Feldmanis.

Problémas saknu mekléjumos

Zemkopibas ministrijas parlamentarais
sekretars Normunds Smits uzskata, ka ie-
cerétais digitalais partikas pre€u mazum-
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